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证券代码：600252                 证券简称：中恒集团 

 

广西梧州中恒集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 
投资者关

系活动 
大成基金管理有限公司调研活动 

形式 □现场  □网上  √电话会议 

时间 2023 年 5 月 30 日 

地点 广西梧州 

上市公司

接待人员 
董事会秘书、总法律顾问王祥勇，证券事务代表、证券法

律事务部部长王坤世 

调研人员

单位及名

称 
大成基金孙丹、苏秉毅、郑少芳、邹建、王敏杰 

投资者关
系活动主

要内容 

5 月 30 日，公司以电话会议的形式与大成基金的部分

人员就公司近期经营情况进行了沟通交流，主要内容如下： 

问题 1：注射用血栓通湖北 19 省联盟地区的销售量较

集采前的变化。 

回复 1：公司产品注射用血栓通（冻干）参与中成药

省际联盟集中带量采购后，由于中选价格与原基准价格相

比有一定程度的下降，使得注射用血栓通（冻干）在中标

市场的销售量和销售价格承受压力。 

面对集采政策，公司积极应对：一是建立专家体系，

加强产品学术影响力，使注射用血栓通（冻干）能够更多

地服务医生和患者。二是开展注射用血栓通（冻干）的真
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实世界研究，通过收集心内科、骨科、血管外科病例，明

确注射用血栓通（冻干）产品定位，挖掘潜力医院，推广

典型病例，增加产品医学价值。三是通过持续的全国性、

省级、地市级、医疗机构的学术活动不断增加产品医学价

值。 

问题 2：湖北牵头的首次全国联盟没有纳入注射用血

栓通，后续是否会有全国范围集采。 

回复 2：2021 年，湖北牵头共计 19 省开展中成药省

际联盟集中带量采购工作，采购周期原则上为 2 年，目前

正在执行中。2023 年，湖北牵头开展全国中成药集采，参

加省份达 30 个。因两次集采采购的药品原则上不能重复，

因此注射用血栓通（冻干）不纳入本次全国中成药集采范

围。但随着国家医药改革进入深水区，联盟带量集采落地

等政策已形成常态化。 

问题 3：中华跌打丸，安宫牛黄丸，妇炎净胶囊各自

的销售规模和增长潜力。 

回复 3：公司产品中华跌打丸 2023 年保持稳定销售，

公司正开展销售模式转型，逐步提高终端销售队伍能力，

为中华跌打丸的销售助力；安官牛黄丸在过往的基础上，

向全国性产品拓展，建立相对健全的全国性终端销售网络，

力争成为梧州制药第三个黄金单品；妇炎净胶囊 2023 年将

重点集中于商控渠道销售，目前正对产品品规进行规整，

在完成渠道、价格体系的梳理后，争取销量得到稳步提升。 

问题 4：食品的收入端近年是增长的态势，板块后续
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的经营规划。 

回复 4：双钱实业将重点围绕以下三方面推进工作：

一是通过基础口碑建设、官方账号运营、电商及社交媒体

推广、精准流量推送等方式，提升品牌影响力。二是加深

用户印象，基于龟苓膏为核心创造更多延伸产品。三是种

草品牌新品，通过改良新品，挖掘新用户，抢占跨品类用

户，促进新品种草和转化，努力实现销售稳步提升。 

具体实施规划如下：一是围绕健康滋补，膳食养生市

场，扎实推进特膳功能食品、功效饮品的开发。二是落实

渠道拓展，以现有营销矩阵为基础，新增 TOB 供货渠道。

三是优化组织架构，选优配强人才力量，推动公司战略执

行落地。四是强化生产协同，进行自有厂房技术改造和建

立 OEM 代工生产基地。五是打好电商组合拳，与线上平

台深度合作，开展直播带货，打造爆款单品。 

问题 5：2023 年收入利润端预期。 

回复 5：2023 年是中恒集团转型发展的重要一年，中

恒集团将迎来较大的发展，各项经营将呈现持续向好态势。

具体数据以公司公开披露的财务信息为准。 

 


